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INGENIEUR(E) 

COMMERCIAL(E) H/F 
 

 

Nature du poste : CDI      Date de début : Dès que possible 

Localisation : Genas, France                                           Rémunération : Selon profil 

 

 

Vous êtes à la recherche d’une nouvelle opportunité stimulante et vous êtes passionné(e) 

par le Génie des Procédés et les nouvelles technologies. Vous cherchez un environnement 

collaboratif, un management à votre écoute et de l’autonomie, alors ce poste est fait pour 
vous ! 

 

Dans le cadre de notre développement, nous recherchons un(e) Ingénieur(e) Commercial(e) 

H/F en CDI. 

 

« Nous », c’est PIGNAT ! Depuis 1960, PIGNAT est au service de la performance de ses 

clients avec une expertise unique dans la conception et la réalisation de pilotes 

pédagogiques ou d’installations industrielles spécifiques.    

Labellisée Entreprise du Patrimoine Vivant, PIGNAT réalise des équipements intégrant de 

nombreuses technologies de pointes avec un réel savoir-faire qui nous permet de proposer 

des solutions pertinentes et innovantes à nos clients dans de nombreux secteurs d’activité 

(pharma, cosmétique, environnement, chimie / chimie verte et économie circulaire…). 

PIGNAT, c'est une équipe pluridisciplinaire expérimentée, dynamique et stimulée par la 

diversité des projets développés. Vous trouverez des valeurs humaines dans cette entreprise 

à l’esprit familial. PIGNAT, c’est aussi une marque reconnue et une présence internationale 

forte dans plus de 75 pays. 

 

Au sein d’une équipe de 4 personnes, l’ingénieur(e) commercial(e) prend en charge le 

développement commercial ainsi que les suivis d’installation des unités chez les clients en 

France et à l’export. Vous aurez la responsabilité de :   

• Animer, développer et fidéliser les clients actifs et historiques, 

• Réaliser une offre technique prenant en compte les besoins des clients 

(Solvay, Lafarge…), les contraintes des machines, les délais et toutes les parties 

prenantes (Bureau d’Etude, Atelier…), 
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• Amener un échange permanent avec les clients, intégrant des visites sur site 

et des déplacements ponctuels, principalement en France, 

• Remettre l’offre technique concernant la machine à produire et les 

engagements à tenir (montage, essais…), 

• Apporter votre expertise dans l’ajustement technique et dans la mise en forme 

du résultat (schémas…), 

• Lancer et communiquer sur les avancées de la production, 

• Prévoir des actions de prospection ciblées en complément de l’existant,  

• Accompagner les clients lors de la livraison des machines afin de valider leur 

fonctionnement et de procéder à la formation du client.  

 

Cette liste de missions n'est pas limitative et s’adaptera à votre profil. 

 

Votre profil :  

• Vous êtes titulaire d’un Bac +5, MBA…, dans le domaine du Génie des Procédés. 

(école : ENSIC, SIGMA…) Vous avez au minimum 8 d’expérience sur un poste 

similaire, dans le secteur industriel.  

• Vous parlez l’anglais technique oral et écrit.  

• Vous maîtrisez le Pack Office. 

• Vous appréciez travailler en équipe.  

• Vous maitrisez la démarche commerciale auprès de client B to B ainsi que le 

développement et la fidélisation de votre réseau. Votre technicité vous permet de 

comprendre votre environnement, de chiffrer et de commercialiser des projets auprès 

des industriels.  

• Vous êtes dynamique et proactif(ve). Vous disposez d’une solide capacité 

d’adaptation et faites preuves d’initiatives. Vous souhaitez redynamiser et animer 

votre réseau ainsi que développer les projets de vos clients. 

• Vous êtes titulaire du permis B 

 

Le projet s’inscrit dans le temps et pourrez être amené à prendre des responsabilités 

grandissantes auprès du dirigeant. 

 

Eléments du poste : 

• CDI,  
• Statut : Cadre, 

• Motif : création de poste, 

• Temps plein : forfait 213 jours, 

• Lieu du poste : Genas, 

• Rémunération : Selon profil (fixe + primes), 

• Avantages : Prime, Mutuelle, Remboursement TCL (pris en charge à 50%), 14 jours 

de RTT (contrat cadre), TR 9 € (pris en charge à 50%), véhicule de service (selon le 

secteur), 

• Déplacements : fréquents (national) 
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