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Mission internationale en FLANDRE 

Mission en réponse à l'accueil d'une délégation de représentants flamands 
(politiques, institutionnels et entreprises) - Avril 2024

Inscrite dans le cadre entente de partenariat avec le cluster flamand de la chimie et des plastiques, CATALISTI.

Thématiques clés de la mission :
- Recyclage
- Economie circulaire
- Transition énergétique
- Décarbonation

Cette mission est organisée en partenariat avec Flanders Investment and Trade*, le cluster flamand CATALISTI* et les pôles de
compétitivité français TECHTERA* et AXELERA, vise à renforcer les échanges avec la Flandre.

*FLANDERS INVESTMENT and TRADE : Agence publique flamande pour la promotion des exportations flamandes et l’attraction des
investissements étrangers.
*CATALISTI : Pôle flamand pour l’innovation dans les industries chimiques et plastiques
*TECHTERA : Pôle de compétitivité de la filière texte française



Objectif et intérêt de la mission 

• Découvrir et comprendre le fonctionnement du marché flamand

• Rencontrer et échanger avec les principaux acteurs flamands de 
l'innovation, de l’environnement, de la transition énergétique et 
de la décarbonation 

• Faire une veille marché et évaluer les opportunités de 
développement en Flandre

• Développer son réseau de contact à travers différents moments 
networking

• Participer à des rendez-vous BtoB qualifiés et individuels avec 
notre cabinet partenaire MULTIVALENTE* en complément de la 
mission

• Profiter d’une dynamique de groupe, l’occasion de renforcer 
votre réseau local

• Un programme clé en main et un accompagnement pendant 
toute la durée de la mission 

• Possibilité de prise en charge d’une partie de vos frais de 
déplacements, de séjour et de l'accompagnement 
MULTIVALENTE sur l'organisation de rendez-vous B2B individuels 
en complément de la mission 
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Programme prévisionnel 03-05 Juin 2025

7h30- 13h : Voyage 
en train (départ de 
Lyon -- arrivée à 

Ghent)

15h : Rencontre de 

l’écosystème 

innovation de GHENT

 Capture GHENT : Pilot 

Chemical recycling

 avenues 

Trajet
 Ghent - Anvers 

19h-21h : Soirée 
Networking FIT - Axelera-

 Techtera

Option RDV B2B 
individuels et 

personnalisés -
MULTIVALENTE

13h30
 - 14h30 : Visite 

BLUEAPP 

12h30-13h30 : Lunch 
Break  

11H -12H30 : Visite 
de BLUECHEM 

18h20 -22h : Voyage 
en Train de Bruxelles 

Midi à Lyon 

16h : Retour vers 
Bruxelles 

Visite du Port 
d’Anvers en bateau et 

de NxtGen
 District 

Retour à l'hôtel 
Anvers 

15h-18h30 : Evenement 
Matchmatcking / 

Networking
 avec Catalisti



OPTION : Organisation de rendez-vous 
B2B par MULTIVALENTE

En complément de votre participation à la mission, nous vous proposons l’accompagnement pas notre cabinet de conseil partenaire
MUTLIVALENTE

Objectifs :
- Accompagnement personnalisé et individuel
- Organisation de rendez-vous B2B individuels selon vos besoins sur toute la Belgique

Le cabinet MULTIVALENTE vous accompagnera pré-mission pour préparer et organiser un planning de rendez-vous le vendredi 6
juin.

L’accompagnement optionnel par Multivalente peut être pris en charge à hauteur de 50%.



LE CABINET DE CONSEIL MULTIVALENTE

Stratégie, Marketing d’étude et Business développement

France & International

Orienté chiffre d’affaires et marges

7 consultants, 6 langues maitrisées en interne

24 ans d’expérience en milieu BtoB

Plus de 30 partenaires en France & à l’export

500 clients, PME et institutionnels

600 missions réalisées

60 % à l’international



Participation et tarifs

Attention, nombre de place limité à 6 entreprises.

Date de clôture des inscriptions le vendredi 2 avril. 

DESCRIPTIF TARIF
Participation à la mission (tarif EARLYBIRD jusqu'au 21 mars) 990 € HT

Participation à la mission (tarif NORMAL à partir du 22 mars) 1190€ HT

Option Rendez-vous B2B par Multivalente 1600 € HT

Cette opération est réalisée avec le soutien de la Région Auvergne-Rhône-Alpes. Elle est ouverte aux PME, 
start-up et ETI.

Elle donne accès, pour un représentant de l'entreprise participante, à la prise en charge de 50 % des 
frais de déplacement et frais de séjour (basé sur un perdiem de 239€/jour sur une durée de 4 jours). 
L’option Rendez-vous B2B par Multivalente peut également être prise en charge à hauteur de 50% pour 
les entreprises de la Région Auvergne-Rhône-Alpes. 
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