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Mission internationale en FLANDRE

Mission en réponse a l'accueil d'une delegation de representants flamands
(politiques, institutionnels et entreprises) - Avril 2024

Inscrite dans le cadre entente de partenariat avec le cluster flamand de la chimie et des plastiques, CATALISTI.

Thématiques clés de la mission :
- Recyclage

- Economie circulaire
Transition énergétique

- Décarbonation

Cette mission est organisée en partenariat avec Flanders Investment and Trade* le cluster flamand CATALISTI* et les pbles de
compeétitivité francais TECHTERA* et AXELERA, vise a renforcer les echanges avec la Flandre.

*FLANDERS INVESTMENT and TRADE : Agence publique flamande pour la promotion des exportations flamandes et lattraction des
investissements étrangers.

*CATALISTI : Pole flamand pour I'innovation dans les industries chimiques et plastiques

*TECHTERA : POle de compétitivité de la filiere texte francaise
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Obiectit et intéréet de la mission

OBJECTIFS DE LA MISSION LES AVANTAGES

e Découvrir et comprendre le fonctionnement du marché flamand
* Profiter d'une dynamique de groupe, 'occasion de renforcer

* Rencontrer et échanger avec les principaux acteurs flamands de votre réseau local
I'innovation, de I'environnement, de la transition énergétique et
de la décarbonation * Un programme clé en main et un accompagnement pendant

toute la durée de la mission
* Faire une veille marché et évaluer les opportunités de

développement en Flandre * Possibilité de prise en charge d’une partie de vos frais de
déplacements, de séjour et de I'accompagnement

* Développer son réseau de contact a travers différents moments MULTIVALENTE sur l'organisation de rendez-vous B2B individuels

networking en complément de la mission

* Participer a des rendez-vous BtoB qualifiés et individuels avec
notre cabinet partenaire MULTIVALENTE* en complément de Ia
mission
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Catalisti: spearhead cluster for C
sustainable chemistry and plastics ~ essenscia

Biobased value chains Process intensification &

Using nature’s power transformation

Biomass Faster, smaller, better
Industry 4.0
Carbon Capture & Utilization (CCU)
Advanced sustainable products
Circularity & Resource efficiency Clean and green
Waste becomes resource Functionality and substitution

Circular Economy

CATALISTI



BlueChem: creating an international hotspot ¢
for innovation in sustainable chemistry  essenscia

The first incubator for sustainable chemistry
in Belgium, and one of the few in Europe

- Specialized labs for start-ups and scale-ups in
sustainable chemistry and circular economy

*  Meeting point for open innovation and industrial
upscaling together with large companies

* European hotspot for the chemistry of the future,
iIn the heart of the Antwerp chemical cluster

*  Provides tailor-made services such as business
development, legal advice, financial guidance, IP,
data analytics, ...

BIueChem
INCURATON EOR SUSTAIASLE CHEMISTY  BlueChem XL-project ongoing to double lab
capacity

In collaboration with

@Airtiquide
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{ 5 CAPTURE

TOGETHER WE BECOME CIRCULAR

CenTRE FOR ADVANCED PRrOCESS TECHNOLOGY FOR URBAN RESOURCE RECOVERY

www.capture-resources.be

Pipelines
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CAPTURE SUMMARY c

Powered by
¥ T 3 Pipelines
Universiteit GHENT
Antwerpen UNIVERSITY
14 Programs
VR e W
63 research group leaders 3 business platforms 11 staff members
>45 research groups >45 business platform members 22 supporting members

>300 researchers involved >100 companies we work with 6 business developers
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* OPTION : Organisation de rendez-vous
B2B par MULTIVALENTE

En complément de votre participation a la mission, nous vous proposons l'accompagnement pas notre cabinet de conseil partenaire
MUTLIVALENTE

Objectifs :
- Accompaghement personnalisé et individuel
- Organisation de rendez-vous B2B individuels selon vos besoins sur toute la Belgique

Le cabinet MULTIVALENTE vous accompagnera pré-mission pour preparer et organiser un planning de rendez-vous le vendredi 6
juin.

L'accompagnement optionnel par Multivalente peut étre pris en charge a hauteur de 50%.
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@ MULTIVALENTE®
LE CABINET DE CONSEIL MULTIVALENTE

Stratégie, Marketing d’étude et Business développement
France & International

Orienté chiffre d’affaires et marges

7 consultants, 6 langues maitrisées en interne

24 ans d'expérience en milieu BtoB

Plus de 30 partenaires en France & a I'export

500 clients, PME et institutionnels

600 missions réalisées

60 % a l'international

OSCl

LES ACCELERATEURS
DU DEVELOPPEMENT
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Participation et tariis

Cette opération est réalisée avec le soutien de la Région Auvergne-Rhdne-Alpes. Elle est ouverte aux PME,

start-up et ETI.

Elle donne acces, pour un representant de I'entreprise participante, a la prise en charge de 50 % des
frais de déplacement et frais de sejour (basé sur un perdiem de 239€/jour sur une duree de 4 jours).
L'option Rendez-vous B2B par Multivalente peut également étre prise en charge a hauteur de 50% pour
les entreprises de la Région Auvergne-Rhdne-Alpes.

DESCRIPTIF TARIF

Participation a la mission (tarif EARLYBIRD jusqu'au 21 mars) 990 € HT
Participation a la mission (tarif NORMAL a partir du 22 mars) 1190€ HT
Option Rendez-vous B2B par Multivalente 1600 € HT

Attention, nombre de place limité a 6 entreprises.

Date de cloture des inscriptions le vendredi 2 avril.
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